LØSNING OPPGAVER KAPITTEL 3
Oppgave 3-1

	
	Fast
	Variabel

	Elektrisitet
	x
	X

	Rengjøring
	X
	

	Lønn til produksjon
	
	X

	Lønn til administrasjon
	x
	

	Råvarer
	
	X

	Kontorkostnader, pc og skrivere
	X
	

	Avskrivninger
	X
	

	Rentekostnader
	X
	

	Markedsføringskostnader
	X
	


Kommentarer:

De fleste kostnader har både faste og variable elementer i seg.  Elektrisitet er er godt eksempel.  Bygninger etc må varmes opp dersom de i det heletatt skal brukes. Men hvis aktiviteten er veldig lav, kan man stenge av deler av bygningen for å spare strøm.  Det samme gjelder rengjøring. Det er vanlig å betrakte lønn til produksjon som en variabel kostnad, men på kort sikt er den fast. Lønn til administrasjon er vanlig å betrakte som en fast kostnad, men ved sterk aktivitetsøkning vil det kunne bli behov for flere ansatte i administrasjonen, og da er det i hvert fall en sprangvis fast kostnad. Råvarer er nok utelukkende variable. Kontorkostnadene er i hovedsak faste.  Avskrivninger og renter er regnet som utelukkende faste kostnader. Markedsføringskostnadene er også i hovedsak faste.
Skillet mellom fast og variabel er veldig avhengig av på hva slags sikt man snakker om.  På lang sikt er de fleste kostnader variable.  Innenfor gitt kapasitet er det enklere å avklare om en kostnad er fast eller variabel. En god regel er å spørre seg om økningen i en kostnad er forbundet med en økning i bedriftens produksjonskapasitet. Hvis svaret er ja, da er det i utgangspunktet en fast kostnad, eksempelvis avskrivninger, renter til pantelån, lønn til adminstrasjon.  Hvis derimot kostnaden er forbundet med å utnytte en produksjonskapasitet som allerede er der, da er det i utgangspunktet en variabel kostnad. Eksempler er da variabel lønnskostnad, råvarer, og andre innsatsfaktorer.
Oppgave 3-2
a)
	Antall
	FTK
	VTK
	TK
	VEK
	TEK

	0
	50 000
	
	50 000
	
	

	1 000
	50 000
	50 000
	100 000
	50
	100

	2 000
	50 000
	90 000
	140 000
	45
	70

	3 000
	50 000
	125 000
	175 000
	42
	58

	4 000
	50 000
	160 000
	210 000
	40
	53

	5 000
	50 000
	205 000
	255 000
	41
	51

	6 000
	50 000
	270 000
	320 000
	45
	53

	7 000
	50 000
	350 000
	400 000
	50
	57
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b)
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Oppgave 3-3
a)
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b)

	Mengde
	FTK
	VTK
	TK
	VEK
	TEK

	0
	70 000
	
	70 000
	
	

	1 000
	70 000
	30 000
	100 000
	30
	100

	2 000
	70 000
	50 000
	120 000
	25
	60

	3 000
	70 000
	68 000
	138 000
	23
	46

	4 000
	70 000
	88 000
	158 000
	22
	40

	5 000
	70 000
	113 000
	183 000
	23
	37

	6 000
	70 000
	148 000
	218 000
	25
	36

	7 000
	70 000
	198 000
	268 000
	28
	38


[image: image4.jpg]160

140

%X a8 &

VEK

TEK

1000

2000

3000

2000

5000

5000

7000

8000




Oppgave 3-4

a)

Rent generelt er risikoen størst når man investerer i fast produksjonsutstyr eller bygninger og det er lite marked for omsetning av den slags på stedet man foretar investeringen. Bygninger, f.eks., har alltid verdi i større byer, selv om eiendomsmarkedet også her kan svinge en god del. På små steder kan det være vanskelig å finne kjøpere.  Men dette gjelder ikke alltid, og man skal være forsiktig med å generalisere for mye.  Generelt gjelder også at det er lett å avhende bedrifter/produksjonsutstyr i gode tider hvor bedriften går godt.  Det kan være svært vanskelig i dårlige tider. Da er det viktig at bygninger, og eventuelt produksjonsutstyret, har en alternativ anvendelse slik at man ikke er låst til en bestemt bransje.

b)

· Fiskeforedlingsbedrift på et lite sted langt fra en by eller tettsted:
Her er det antakelig snakk om å investere mye i teknisk utstyr og bygninger.  Hvis fisket slår feil eller markedet blir vanskelig, vil det antakelig bli svært vanskelig å selge bedriften til andre uten å tape mye penger.  Bygningene har vanligvis også liten verdi på et lite sted. Risikoen vurderes som høy, men kan man få leid lokaler eller kjøpt noe som er satt opp før til en rimelig pris, vil det redusere risikoen.

· Databedrift i en fjellbygd:
Her trengs det ikke mye teknisk utstyr, og kan man få leid lokaler, har man svært få faste kostnader. Beliggenhet spiller ingen rolle for databedrifter lenger, man kan godt holde til hvor som helst, bare det er en god datalinje tilgjengelig.  Det er også enkelt å flytte på et senere tidspunkt. Risikoen vurderers om svært liten.

· Design av modellklær i en stor by:
Design skulle i utgangspunktet ikke kreve mye maskiner og utstyr. Kravet til lokaler burde heller ikke være stort.  Slik sett skulle risikoen være relativt liten. Beliggenhet kan ha betydning, men det avhenger av hvilke salgskanaler man benytter seg av.  Direkte kontakt med kunder vil nok forutsette sentral beliggenhet, mens markedsføring m.v. over nettet vil kunne skje ganske uavhengig av geografisk plassering.

· Salg av tøfler produsert i Kina, bedriften ligger i en fjellbygd: (NB! Ordet «tøfler» er falt ut i oppgaveteksten):
I og med at tøflene produseres i Kina, er det ikke investert i produksjonsutstyr.  Men bedriften må ha et lager, og hvis man kan leie det i fjellbygda, bør det kunne gjøres relativt risikofritt. Spørsmålet er om tilhold i en fjellbygd er et godt sted for å betjene kundene.
Oppgave 3-5
a)

	Mengde 
	FTK
	VTK
	TK
	GK
	VEK
	TEK

	0
	20 000
	
	20 000
	
	
	

	
	
	
	
	20 000
	
	

	1
	20 000
	20 000
	40 000
	
	20 000
	40 000

	
	
	
	
	15 000
	
	

	2
	20 000
	35 000
	55 000
	
	17 500
	27 500

	
	
	
	
	11 000
	
	

	3
	20 000
	46 000
	66 000
	
	15 333
	22 000

	
	
	
	
	10 500
	
	

	4
	20 000
	56 500
	76 500
	
	14 125
	19 125

	
	
	
	
	12 000
	
	

	5
	20 000
	68 500
	88 500
	
	13 700
	17 700

	
	
	
	
	15 000
	
	

	6
	20 000
	83 500
	103 500
	
	13 917
	17 250

	
	
	
	
	20 000
	
	

	7
	20 000
	103 500
	123 500
	
	14 786
	17 643

	
	
	
	
	28 000
	
	

	8
	20 000
	131 500
	151 500
	
	16 438
	18 938


b)
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c) 
Til en pris av kr 18 000 vil det lønne seg å selge 6 enheter.  Grensekostnaden ved å øke produksjonen fra 6 til 7 enheter er kr 20 000. Nedgangen i overskudd er kr 2 000, nøyaktig det samme som grensekostnaden overskrider prisen. 

Det kan også vises slik ved å se på utviklingen i resultatet:

Overskudd ved 6 enheter:  6 * 18 000 – 103 500 =    4 500  
Overskudd ved 7 enheter:  7 * 18 000 – 123 500 = -  2 500
Reduksjon i overskudd



 2 000
d)

[image: image6.jpg]20000

10000

00

TEK
<3
Pris —
VEK
>
10 20 30 40 50 60 70 80 90




e) Det betyr at en bedrift øker produksjonen i en periode helt til grensekostnaden akkurat ikke overstiger prisen.

Oppgave 3-6
a)

	Mengde 
	FTK
	VTK
	TK
	GK
	VEK
	TEK

	0
	20 000
	
	20 000
	
	
	

	
	
	
	
	12 000
	
	

	1
	20 000
	12 000
	32 000
	
	12 000
	32 000

	
	
	
	
	8 000
	
	

	2
	20 000
	20 000
	40 000
	
	10 000
	20 000

	
	
	
	
	6 000
	
	

	3
	20 000
	26 000
	46 000
	
	8 667
	15 333

	
	
	
	
	5 000
	
	

	4
	20 000
	31 000
	51 000
	
	7 750
	12 750

	
	
	
	
	5 000
	
	

	5
	20 000
	36 000
	56 000
	
	7 200
	11 200

	
	
	
	
	7 000
	
	

	6
	20 000
	43 000
	63 000
	
	7 167
	10 500

	
	
	
	
	12 000
	
	

	7
	20 000
	55 000
	75 000
	
	7 857
	10 714

	
	
	
	
	18 000
	
	

	8
	20 000
	73 000
	93 000
	
	9 125
	11 625


b)
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NB! Rettelse til oppgaveteksten:  Bedriften kan selge så mange enheter den ønsker til en pris av 
kr 15 000.

c) 
Til en pris av kr 15 000 vil det lønne seg å produsere/selge 7 enheter. Den 8. enheten vil koste kr 20.000. Altså vil det føre til et tap på kr 5 000 å produsere den 8. enheten.  Det kan vises slik:

Overskudd 7 enheter:  7 * 15 000 –   85 000 =   20 000
Overskudd 8 enheter:  8 * 15 000 – 105 000 = - 15 000
Reduksjon i overskudd


      5 000
d)
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Oppgave 3-7
a)
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Mengde ved en pris på 220: 200 enheter.   Mengde ved en pris på 260: 300 enheter. Altså en økning på 100 enheter.
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b)

ep har en tallverdi større enn 1, det betyr at totalinntekten øker når prisen settes ned fra 260 til 220, motsatt når prisen økes.  Det kan vises slik:

	p0 * k0 =
	220
	300
	 =
	66 000

	p1 * k1 =
	260
	200
	 =
	-52 000

	Differanse
	
	
	
	14 000


Inntektsøkningen er altså på kr 14 000.
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Ved prisøkning fra 60 til 100 synker mengden fra 700 til 600.

c)
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ep har en tallverdi mindre enn 1 og derfor øker totalinntekten ved denne prisøkningen. Det kan vises slik:

	p1 * k1 =
	100
	600
	 =
	60 000

	p0 * k0 =
	60
	700
	 =
	-42 000

	Differanse
	
	
	
	18 000


Ved å sette opp prisen fra 60 til 100, øker totalinntekten med 18 000. Omvendt synker totalinntekten når prisen settes ned, det motsatte av det vi fant under spørsmål b).
Oppgave 3-8
	Mengde
	TK
	DK
	TEK
	DEK

	0
	200 000
	 
	 
	 

	 
	 
	600 000
	 
	60 000

	10
	800 000
	 
	80 000
	 

	 
	 
	400 000
	 
	40 000

	20
	1 200 000
	 
	60 000
	 

	 
	 
	250 000
	 
	25 000

	30
	1 450 000
	 
	48 333
	 

	 
	 
	200 000
	 
	20 000

	40
	1 650 000
	 
	41 250
	 

	 
	 
	200 000
	 
	20 000

	50
	1 850 000
	 
	37 000
	 

	 
	 
	250 000
	 
	25 000

	60
	2 100 000
	 
	35 000
	 

	 
	 
	320 000
	 
	32 000

	70
	2 420 000
	 
	34 571
	 

	 
	 
	450 000
	 
	45 000

	80
	2 870 000
	 
	35 875
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Vinningsoptimum er ved 70 enheter. Resultatet blir da 70 * (40 000 – 34 571) = 380 030
Oppgave 3-9
	Mengde
	TK
	DK
	TEK
	DEK
	Pris
	TI
	DI
	Dei

	0
	150 000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	60 000
	 
	600
	 
	 
	200 000
	2 000

	100
	210 000
	 
	2 100
	 
	2 000
	200 000
	 
	 

	 
	 
	40 000
	 
	400
	 
	 
	160 000
	1 600

	200
	250 000
	 
	1 250
	 
	1 800
	360 000
	 
	 

	 
	 
	35 000
	 
	350
	 
	 
	120 000
	1 200

	300
	285 000
	 
	950
	 
	1 600
	480 000
	 
	 

	 
	 
	37 500
	 
	375
	 
	 
	80 000
	800

	400
	322 500
	 
	806
	 
	1 400
	560 000
	 
	 

	 
	 
	55 000
	 
	550
	 
	 
	40 000
	400

	500
	377 500
	 
	755
	 
	1 200
	600 000
	 
	 

	 
	 
	80 000
	 
	800
	 
	 
	0
	0

	600
	457 500
	 
	763
	 
	1 000
	600 000
	 
	 

	 
	 
	110 000
	 
	1 100
	 
	 
	-40 000
	-400

	700
	567 500
	 
	811
	 
	800
	560 000
	 
	 

	 
	 
	140 000
	 
	1 400
	 
	 
	-80 000
	-800

	800
	707 500
	 
	884
	 
	600
	480 000
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Vinningoptimum er ved ca. 420 enheter til en pris av 1 400. Da er TEK ca. 790. Resultatet blir da 
420(1 400 – 790) = 256 200
Oppgave 3-10
	Mengde
	TK
	DK
	TEK
	DEK
	Pris
	TI
	DI
	DEI

	 
	160 000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	30 000
	 
	300
	 
	 
	120 000
	1 200

	100
	190 000
	 
	1 900
	 
	1 200
	120 000
	 
	 

	 
	 
	20 000
	 
	200
	 
	 
	100 000
	1 000

	200
	210 000
	 
	1 050
	 
	1 100
	220 000
	 
	 

	 
	 
	15 000
	 
	150
	 
	 
	80 000
	800

	300
	225 000
	 
	750
	 
	1 000
	300 000
	 
	 

	 
	 
	12 500
	 
	125
	 
	 
	60 000
	600

	400
	237 500
	 
	594
	 
	900
	360 000
	 
	 

	 
	 
	12 000
	 
	120
	 
	 
	40 000
	400

	500
	249 500
	 
	499
	 
	800
	400 000
	 
	 

	 
	 
	22 000
	 
	220
	 
	 
	20 000
	200

	600
	271 500
	 
	453
	 
	700
	420 000
	 
	 

	 
	 
	37 000
	 
	370
	 
	 
	 
	 

	700
	308 500
	 
	441
	 
	600
	420 000
	 
	 

	 
	 
	55 000
	 
	550
	 
	 
	-20 000
	-200

	800
	363 500
	 
	454
	 
	500
	400 000
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Vinningsoptimum er ved ca. 550 enheter.  Da er prisen 750 og TEK er ca. 473. Resultatet blir da 

(750 – 473) * 550 = 152 350
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